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Desarrollan seguro de vida que se adapta a las épocas de crisis 

financiera 
 

• Seguros Monterrey New York Life responde a requerimientos de clientes que 

atraviesan momentos financieros difíciles. 

• Aseguradora lanzó producto de costo accesible, atendiendo a las nuevas 

condiciones del mercado. 

 

México D.F. a 1 de abril de 2009.- Como respuesta a la presente crisis 

económica, y con el objetivo de ofrecer al público la necesaria protección 

financiera para resguardar el patrimonio familiar, Seguros Monterrey New York 

Life lanzó al mercado Se Adapta, un seguro de vida temporal de costo 

accesible. 

 

Durante el lanzamiento del producto, Juan Manuel Calderón, Director General 

del Instituto para la Planeación y el Desarrollo de las Finanzas Personales 

(INDEF), recomendó a las familias mexicanas reducir o eliminar gastos 

superfluos e innecesarios, creando una reserva para enfrentar situaciones de 

real importancia. “Hay que observar la regla de aportar el 10% del ingreso a un 

fondo de retiro. En épocas de crisis hay proclividad a abandonar esta 

estrategia, sin embargo a la larga las consecuencias pueden ser muy 

negativas”, declaró.  

 

Para el director del INDEF, las crisis aumentan la probabilidad de riesgos 

catastróficos, como enfermedades o incluso la muerte, lo que hace necesario 

estar asegurado. Esto plantea importantes desafíos a la industria aseguradora, 

que debe atender a personas que requieren protección, pero que han visto 

lastimado su poder adquisitivo.  
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Frente a esta situación, Seguros Monterrey New York Life desarrolló Se 

Adapta. “Es un seguro de vida temporal a un costo accesible, que da 

protección a la familia del contratante en caso de fallecimiento de éste, con la 

gran ventaja de que se puede convertir a otro seguro que cubra necesidades 

específicas, como el ahorro para el retiro. Ello sin necesidad de realizar 

exámenes extras o de llenar cuestionarios médicos”, declaró Lorenzo Gallardo, 

Director de Líneas Personales Zona Centro de Seguros Monterrey New York 

Life.  

 

Se Adapta se ajusta a la contingencia económica debido a que tiene un menor 

costo que los seguros de vida que ofrece el mercado. Además, ofrece 

facilidades de pago para el asegurado, quien tiene la opción de cubrir la prima 

de forma mensual, trimestral, semestral o anual, según más le convenga. La 

protección no pierde valor con el tiempo, ya que puede ser contratado en 

dólares o en UDI. 

 

Lorenzo Gallardo comentó que el producto se renueva automáticamente cada 

cinco años, hasta que el usuario cumpla los 65 años de edad. Si éste llegase a 

faltar, sus beneficiarios recibirán el monto contratado. 

 

La ventaja de Se Adapta es que da la posibilidad de convertirlo a un nuevo 

seguro de vida, con el fin de obtener mayores beneficios. Este cambio se 

puede realizar a partir del segundo año de vigencia cumplido y hasta el año 

diez, sin requisitos médicos de por medio. 

 

“Es un seguro que camina contigo. Si aumentan tus necesidades de protección, 

te permite tomar nuevos resguardos frente a cualquier imprevisto. Se Adapta 

es ideal para quienes por el momento no tienen la capacidad de tomar un 

seguro de vida más sofisticado debido a otros gastos”, concluyó Lorenzo 

Gallardo. 
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Acerca de Seguros Monterrey New York Life: 
Con sede en México Distrito Federal, Seguros Monterrey New York Life se ha 
consolidado como una de las principales compañías aseguradoras especializada en el 
ramo de vida y gastos médicos, con 68 años de experiencia en nuestro país y el 
respaldo internacional de New York Life, líder internacional en este campo. A través de 
sus 172 oficinas promotoras y 3,890 Asesores Profesionales a nivel nacional, ofrece al 
mercado en general y a sus más de 840 mil clientes, una amplia variedad de planes de 
seguros de vida para satisfacer las necesidades que se presentan en cada etapa de la 
vida. Seguros Monterrey New York Life es la compañía mexicana con más Asesores 
en la Mesa Redonda del Millón de Dólares (Million Dollar Round Table) con 338 
miembros en ésta distinguida asociación. Por sexto año consecutivo la compañía 
recibió el Distintivo Empresa Socialmente Responsable, que otorga el Centro 
Mexicano para la Filantropía (CEMEFI). Además es una de las mejores empresa para 
trabajar en México, según el estudio realizado por el Great Place to Work Institute. 
 
Para más información, visite la página de sala de prensa en internet : www.monterrey-
newyorklife.com.mx  
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